БИЗНЕС-ПЛАН
Школьной бизнес-компании «От отходов к доходам»
Государственного учреждения образования  
«Домоткановичская средняя школа Клецкого района»
Миссия:
Нашим детям жить в завтрашней Беларуси. Какой она будет – зависит от нас, но жить в ней предстоит им, и мы должны подготовить их к этой жизни. Необходимость формирования предпринимательского мышления в школе вызвана требованием воспитания членов общества, способных действовать в современных рыночных условиях, правильно оценивать экономические процессы и эффективно участвовать в них. Эту задачу успешнее всего можно решить через участие молодежи в деятельности школьных бизнес-компаний.
Школьная бизнес-компания – это бизнес – лаборатория, оригинальная программа по прикладной экономике, которая дает возможность школьникам получать практический опыт в области предпринимательства, участвуя в создании и управлении собственной фирмой.

Во время работы школьной компании ее участники проводят исследования рынка, формируют стартовый капитал, производят и реализуют продукцию, готовят финансовые отчеты, т.е. проходят все этапы деятельности мини-предприятия.
Школьная компания дает возможность для самовыражения, самоутверждения, позволяет заработать деньги на карманные расходы, научиться работать в команде, развивать свои творческие способности, внедрять в жизнь новые идеи.
Цели компании: 

· содействие организации практического обучения основам предпринимательской деятельности учащихся;

· отработка всех этапов функционирования предприятия в реальных экономических условиях с последующим проведением анализа различных аспектов хозяйственной деятельности предприятия, его экономической самостоятельности, эффективной организации производства;

· развитие организационных навыков и психологической готовности учащейся молодежи к работе после окончания учреждения образования;

· улучшение материально-технической базы Государственного учреждения образования «Домоткановичская средняя школа Клецкого района».

Задачи компании:
· получить возможность приобретения практического опыта в области предпринимательства и менеджмента в ходе образовательного процесса;

· участвуя в управлении школьным предприятием, проявлять инициативу и находчивость в реализации практических проектов, бизнес-планов;
· провести маркетинговые исследования: проанализировать возможность продвижения швейной продукции на рынке аналогичных товаров.
· разработать план финансовой, производственной и маркетинговой деятельности;
· обучить персонал и наладить производство;
· разработать методы стимулирования продаж и каналы сбыта. 

 Краткая справка об инициаторе проекта:
На базе Государственного учреждения образования «Домоткановичская средняя школа Клецкого района» создана школьная бизнес-компания «От отходов к доходам».
Деятельность школьной бизнес-компании строится в соответствии с утверждёнными Положением о порядке создания и функционирования школьных бизнес-компаний в учреждениях образования Минской области и Положением о школьной бизнес-компании.
Полное наименование Школьной бизнес-компании: «От отходов к доходам» 

Почтовый адрес: 202115, Минская область, Клецкий район, аг.Домоткановичи,  ул. Школьная, д.2а, телефон 8 (01793) 68900 

Дата основания компании: 01.10.2023 г. 

Продукция, производимая компанией: швейные изделия, брилки, шкатулки, магниты, корзинки. Вся продукция 
 

Структура бизнес-компании:
Основной задачей руководства в настоящее время является формирование ядра управления – команды, стремящейся к получению наибольшего эффекта в своей деятельности, и ориентацию всего коллектива на достижение долгосрочных целей школьной бизнес - компании.
Директор компании: Ковач Владимир Владимирович.
Менеджер по маркетингу и сбыту: 
Абрамович Илья Анатольевич,
Менеджеры по производству: 
Савош Виктория Леонидовна,
Васюк Полина Сергеевна,
Зыгмантович Анастасия Игоревна,
Финансовый менеджер:   

Царь Ксения Александровна.
В школьной бизнес – компании проводится определенная работа по наиболее оптимальному и рациональному подбору и расстановке кадров. Она включает в себя следующие составляющие:
1. Планирование ресурсов (разработка плана будущих потребностей предприятия в трудовых ресурсах).
2. Подбор персонала (создание резерва потенциальных кандидатов по всем должностям).
3. Определение  структуры заработной платы и системы стимулирования труда.
4. Обучение кадров.
5. Оценка трудовой деятельности персонально каждого работника.
Описание товара:
Наименование товара: швейные изделия (кухонные полотенца, брилочки из кожи, арома -мешочки, шкатулки в форме домовёнка, сувенирные корзинки, подставки под горячее, изделия из дерева).
Особенности предлагаемого товара: индивидуальные запросы потребителей
Характеристики товара: 

товары – это изделия, изготовленные из вторсырья. Основным материалом для изготовления  товаров являются: ткани, нетканые материалы, стеклянные баночки, газеты, журналы, натуральные и искусственные кожи, утепляющие, прокладочные и отделочные материалы, фурнитура. 

Спрос на продукцию зависит от цены. Возможности модернизации товара довольно широки. По мере улучшения материальной базы можно усложнить изделие как по форме так и по содержанию.
Современные швейные изделия – это множество интересных решений. 

Наши изделия имеют интересный дизайн.  Выполняются индивидуальные пожелания заказчика, широкая цветовая гамма.
Продукция  собственного изготовления в авторском варианте этностиля, выполненные детьми, будут реализовываться для удовлетворения бытовых и эстетических потребностей всех слоёв населения. Использование качественных материалов и оборудования позволяет сделать задуманную вещь аккуратной и красивой.
Отличие нашей швейной продукции от товаров других производителей:

· хорошее качество;
· оптимальная цена;

· индивидуальный стиль;
· индивидуальный подход. 
 
Маркетинг:
Потенциальные потребители товара – учащиеся, законные представители учащихся, гости учреждения образования, педагогический коллектив, жители города. 

Размещение рекламы на: 
· информационных стендах в государственных учреждениях образования Клецкого района;

· информационных стендах шефов-предприятий;
· на сайте Государственного учреждения образования «Домоткановичская средняя школа Клецкого района»;
· участие в  выставках-продажах;

· проведение творческих мастер-классов; 
Товар реализовывается посредством: 
· прямых продаж;
· организации выставок-продаж при проведении мероприятий;
· индивидуальных заказов.
Этапы  ведения бизнеса:
· поиск заказчиков, клиентов;

· прием заявки на изготовление товара, индивидуальная встреча с клиентом, на которой оговариваются эскиз, характеристики товара, материалы изготовления, сроки, количество, стоимость и т.п.;

· приобретение исходного материала, комплектующих материалов;

· в кратчайшие сроки создается конечный продукт;
· при реализации товара  всегда составляется акт выполненных работ, заключается договор подряда.     
Финансовая оценка проекта:
	№
	Наименование   продукции
	Материалы
	Стои-мость материала, руб.
	Стоимость изделия, руб.

	1.
	Кухонное полотенце  
	Ткань хлопчатобумажная

Нитки 
	5.00
0.02
	6.00

	2.
	Арома мешочек
	Ткань

Шнурок

Нитки

травы
	1.00
0.10

0.9

0.9
	3.50

	3.
	Сумка-мешок
	Ткань плащевая 

Шнурок (2м)

Нитки
	1.25

0.60

0.10
	5

	4.
	Сумка-шоппер
	Ткань

Нитки 
	2.5
0.10
	5

	5.
	Сувенирные корзинки
	Бумажные трубочки
краска
солфетки
клей
	0.50
5.0
0.50
2.50
	10.00

	6.
	Брелки
	Кожа

Клей

фарнитура
	2.00

1.00

3.00
	8.00


Гарантии и риски

Основным риском для проекта является вероятность появления на рынке аналогичных бизнес-компаний. Вероятность этого достаточно высока. Для нейтрализации данной угрозы необходимо установить партнерские отношения с субподрядчиками, ориентированные на долгосрочное сотрудничество, а также сформировать группу клиентов.
Возможен выход оборудования из строя. Для этого мы будем владеть информацией о ремонтных службах.
